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SEMPLICE 

 

PREVENTIVI 

Preventivi è una soluzione studiata per la gestione preventivi di vendita per qualsiasi settore 
di attività. Uno strumento per la stesura, archiviazione, controllo e analisi dei preventivi. 
 
Spesso tale attività è ritenuta noiosa e priva valore aggiunto: in realtà pero riveste 
un’importanza fondamentale nella trattativa, fornendo un valido strumento per analizzare la 
difficile logica su cui si basa la transazione. 
 
La caratteristica di Preventivi più apprezzata dai nostri Clienti è la semplicità d’uso; inserire, 
modificare, eliminare, ricercare e stampare preventivi sarà questione di qualche minuto. 
 
Preventivi permette di redigere preventivi per qualsiasi settore di attività sfruttando una 
interfaccia grafica semplice ed intuitiva che permette di essere operativi al 100% già dopo pochi 
minuti di utilizzo e senza l’esigenza di leggere complicati manuali. 
 
E’ possibile  creare offerte sia a clienti già codificati in anagrafica sia a clienti non ancora 
archiviati, e risolve problematiche comuni a molte aziende, che vanno dalla gestione di 
articoli/prodotti/competenze e listini prezzi, alle anagrafiche clienti, alla gestione di logiche 
aziendali per determinati prodotti, alla gestione delle statistiche e resoconti sulle offerte. 
 
Preventivi consente di ottenere brogliacci e statistiche per tenere sotto controllo 
l’avanzamento e le scadenze dei preventivi emessi. Una tabella di tipi di rifiuto consente di 
estrapolare statistiche riepilogative sui motivi di rifiuto dei preventivi in corso e scaduti.  
La complessa gestione viene semplificata dalle operazioni automatiche rese disponibili 
dall’applicativo.  

La logica del software Preventivi affronta e risolve le problematiche di certificazione ISO. 
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L’automazione della forza commerciale 
 

COMPLETO 

 

CARATTERISTICHE 

GESTIONALI  

 

CON PREVENTIVI 

 

 Informazioni veloci e sempre aggiornate 

 Nessuna verifica dei dati inseriti 

 Nessun errore di stesura o interpretazione 

 Listini e condizioni sempre aggiornati 

 Riduzione costi  

 Statistiche in realtime 

 Brogliacci con un solo click 

 

PROCEDURA MANUALE 

 

 Processo lento 

 Verifica dati obbligatori 

 Frequenti errori di scrittura o interpretazione 

 Listini e condizioni clienti non sempre 

aggiornati 

 Alti costi    

 Riepiloghi e brogliacci difficili da ottenere 

 


